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	Fiche de demande d'adhésion 

Questionnaire de découverte 

ou Questionnaire d'inscription
	Date RV  :

Reçu par :


Nom : SOUÊTRE                                             
Prénom : Anne
Adresse : 194, rue du Mas de Miecamp -  34090 Montpellier
email : anne.souetre@gmail.com



Site : en cours 




Portable : 06.51.82.98.14


            
Téléphone :

Date démarrage de l'activité : janvier 2016 pour l’activité en tant qu’auto-entrepreneuse, janvier 2017 pour la SAS
Quelle est votre vison du conseil ?

Grâce à une expérience fournie et une approche adaptée, il s’agit d’apporter à des entreprises et des professionnels le soutien et les outils appropriés à leurs besoins, et correspondant aux marchés visés.
Forme Juridique : Indépendant, Portage Salarial, Coopérative,  Société (à partir de janvier 2017), Cabinet associé

N° SIRET : 818 020 703 00018
Descriptif expertise de conseil aux entreprises :

· Nature expertise : 

· Marketing et communication internationaux (spé UE et Chine)
· Marchés santé et industrie

· Conseil stratégique, études de marché, marketing et communication

	Activité 
	Conseil expert
	Coaching
	Formation
	Autre

	Quote-part (en%)
	100
	
	
	


· Pour qui (cible, micro-cible identifiée ?...)
· Sociétés visant les marchés internationaux, et particulièrement l’Asie
· Sociétés en cours de croissance dans le domaine de la santé
· Ciblage : financement

· Où :

· Région LR (réseau à développer)
· France et Europe (réseau existant)

· Chine (contacts sur place)

Parcours professionnel préalable :

· Consultante stratégie et marketing, depuis septembre 2015, multiples localisations

· Conseil en développement et en management, en stratégie marketing et communication
· Clients : ISCOM, TimeToBe, Laboratoires des Cliniques Universitaires Saint-Luc, Careventures, Sonner
· Chargée de communication à l’ISCOM, janvier 2016 - juillet 2016 (7 mois), Montpellier, France

· Stratégie commerciale
· Communication interne
· Communication externe
· RP

· Directrice marketing chez Sonner, août 2012 - août 2015 (3 ans 1 mois), Shanghai, Chine
· Management :
· Gestion du département marketing au siège social à Shanghai
· Administration : budget, procédures, plans marketing (international, Chine, Inde et États-Unis), gestion de projets, traductions et adaptations
· Direction : embauche et gestion d’assistantes, de stagiaires, de l’équipe locale sur les tâches marketing, de groupes de travail
· Développement :
· Stratégie de développement dans de nouveaux pays et marchés potentiels (développement vertical et horizontal)
· Mise en œuvre locale : étude de marchés, législation, partenariats, achats, installation
· RP :
· Presse : bases de données, abonnements, communiqués de presse, articles et entretiens, veille presse
· Public : bases de données et contacts, associations professionnelles, participation aux événements, réseau professionnel
· Porte-parole auprès de la presse, des principaux clients et des partenaires potentiels
· Évènements :
· Planifier et gérer la participation à plus de 10 évènements par an, dans le monde entier, et dans des secteurs variés (machines industrielles, plasturgie, textile)
· Salons : conception et réalisation du stand, logistique des machines, promotion, organisation du déplacement
· Conférences et séminaires : parrainage, présentations, participation
· Web:
· Site corporate : conception, contenu et mise à jour
· Présence digitale : media sociaux, annuaires professionnels, portails internet
· Veille web
· Image de marque :
· Gestion de la marque : identité visuelle, modèles, propriété intellectuelle
· Matériel marketing : conception et mise à jour du catalogue, des fiches produits, photos, présentations, outils multimedia, formulaires et de la publicité web et presse

· Chef de projet, consultante pour Careventures et en indépendante, avril 2011 - juillet 2012 (1 an 4 mois), Shanghai, Chine

· Gestion de projet pour évaluer le développement en Chine d’une activité dans le domaine du vin (services B2B) : montage du projet (étude de marché, business plan, offre), contacts (acteurs du milieu, financeurs, partenaires, fournisseurs, clients potentiels)
· Accompagnement et conseil auprès d’un fonds d’investissement (Careventures) pour son implantation en Chine, dans le domaine de la santé : étude de marché, lobbying, veille concurrentielle, stratégie de marque, négociations

· Responsable communication (2007-2011) et Assistante marketing (2005-2007) à Labco Diagnostics, septembre 2005 - mars 2011 (5 ans 7 mois), Bruxelles, Blegique

· Management : conception et mise en œuvre de la stratégie marketing pour une start-up, puis une société d’envergure internationale
· Développement : opérations de communication et de RP auprès d’investisseurs pour lever des fonds et procédures pré-IPO
· Marketing : élaboration de stratégies et d’outils envers les patients, les prescripteurs (MG et spécialistes) et les professionnels du DIV
· RP : campagne de lobbying durant la réforme du système de santé (loi HPST), relations presse et publiques auprès des media grand public et spécialisés en Europe, communication de crise
· Évènements : réunions administratives, réunion interne annuelle, propre séminaire scientifique (PreMed)
· Communication interne : structuration et animation d’un réseau de 500 membres au travers d’un extranet, d’une lettre d’information, de réunions et de groupes de travail
· Marque : établissement d’une marque et d’une image fortes, élaboration et mise en œuvre de la stratégie de marque
Prix journée (en moyenne sur l'année) : 400€
En phase de lancement, développement, repositionnement ? 

	
	Production
	Stratégie Développement
	Administratif
	Prospection

	Temps moyen (%)
	60
	10
	5
	15


Quelle est votre vison du conseil ?

Comprendre, s’adapter, délivrer, suivre
Vos attentes en adhérant à la chambre :

· Construire un réseau professionnel : partenaires et clients potentiels
· Participer à des événements de networking

· Recevoir des conseils et de la formation

Que pensez-vous pouvoir apporter à la chambre :

· Expérience passée
· Expertise dans des secteurs pointus

· Entraide, animation

Combien de temps êtes-vous prêt à disposer à la chambre, par mois ? 

4-5 demi-journées, 1-2 soirées, contact à distance
adhésion à d'autres réseaux professionnels : 

pas encore, en cours de comparaison et dévaluation (objectif d’adhésion à un seul réseau, deux maximum)
présence sur viadéo, linkedin, facebook prof ...

· A titre professionnel : LinkedIn, HopWork, Viadeo
· A titre privé : Facebook, Instagram, Twitter, Ello
· Site professionnel à venir

Support de présentation communiqués : carte de visite, site, plaquette, flyer...
Site et cartes de visite en cours

Police d'assurance RC Professionnelle : 

compagnie, niveau des garanties (fournir un justificatif annuel)

pas encore
