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Retour d'expérience
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OBJECTIF

» Formation présentielle 2 jours

3 fois par an

 Tarif 1.697 €/participant

* 5 a 6 participants en moyenne

* Marge Brute annuelle : 20 k€

* Nombre d’heures JG : 80 heures
* MB/heure JG : 260 €/h

» Réservation salle

» Déplacement et temps pour les
participants
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OBJECTIF

« Formation présentielle 2 jours * e-(learning+coaching)

3 fois par an » Parcours a theme

 Tarif 1.697 €/participant * Souscription parcours 1 an
« 5 a 6 participants en moyenne * Tarifs a partir de 997 €/an

« Marge Brute annuelle : 20 k€ ‘ » Marge brute 2019 visée : 65 k€
* Nombre d'heures JG : 80 heures e Nombre d’heures JG : 120 heures

* MB/heure JG : 260 €/h * MB/heure JG : 542 €/h
« Réservation salle * Liberté totale agenda
» Déplacement et temps pour les « Anywhere, anytime, anydevice

participants
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PROPOSITION DE VALEUR

* Cible : Entrepreneurs (solo, startup, TPE)
o Parcours de coaching ciblés et personnalisés
o Pragmatiques et applicables immédiatement au business
o Concgus et animés par des entrepreneurs experts
o Certifiés ICPF
o En ligne, accessible a leur rythme, sur laptop, tablette ou smartphone

(app)
o Financable OPCA ou autres

o0 100% satisfait ou remboursé
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BUSINESS MODEL

* Cible entrepreneurs

Temps Colit MB/heure
-

My e-training 997,00 2,73 96,00 495,00
My e-coaching 2.197,00 6,02 15mn/mois au tel 4 h 96,00 525,00

15mn/mois au tel

+ 1h/trimestre présentiel 8h 96,00 675,00

My e-coaching VIP 5.497,00 15,06
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INVESTISSEMENT REALISE

e 360 heures

o Conception des parcours

o Vidéos

o Tutoriaux

o Exercices

o Mise en place plateforme elearning.academy-for-entrepreneurs.com

* 50 heures
o Lancement initial en béta
o Réglages
o Site web academy-for-entrepreneurs.com
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http://elearning.academy-for-entrepreneurs.com/
http://academy-for-entrepreneurs.com/

A CEJOUR

* 7 entrepreneurs qui déroulent leur parcours = derniers

réglages (5 payants, 2 offerts) => tous trés satisfaits avec ROI
pour 2 d’entre eux (témoignages a venir)

* Plateforme opérationnelle
* Finalisation du business mode|

 Constitution du fichier hyper-qualifié de 5.600 entrepreneurs
(15.000 entrepreneurs d'ici fin 2019)

* Préparation du lancement général
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MES RECOMMANDATIONS (dans cet

ordre)

1. Définir I'objectif a 3 ans

2. Construire un Business Model et une Proposition de Valeur
percutante

3. Définir un Quick Win a 6 mois avec une plateforme « MVP »
(Minimum Vital Platform)

4. Re concevoir les parcours de formation et de coaching

5. Choisir la plateforme technique (pas avant ce stade)

6. Faire payer méme en béta test

7. Améliorer en continu, étre réactif
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Entrepreneurs

BOOSTEZ VOTRE BUSINESS !

LA PLATEFORME DI FORMATION & COACHING EN LIGNE QUI AIDE LES ENTREPRENEURS A DEVELOPPER LIUR BUSINESS |

LE DEFI MAJEUR DES ENTREPRENEURS
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CONNAITRE SES CLIENTS
ET SE POSITIONNER

BATIRET LANCER MA
PROSPECTION

AUTOMATISER

) . MA PROSPECTION
Confidentiel — A

CREER UNE
PROPOSITION DE VALEUR
PERCUTANTE

PARTAGE DE LA VALEUR
JE SUIS EXPERT DE MON DOMAINE

LES TECHNIQUES DE VENTE
POUR CONVAINCRE
MES PROSPECTS

FAIRE RECONNAITRE MON
EXPERTISE PAR MES PROSPECTS

ENGAGER LACONVERSATION
AVEC MES PROSPECTS

ETABLIR DES PARTENARIATS
STRATEGIQUES POUR
ACCELERER MON BUSINESS 11
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CREER UNE PROPOSTION OF YALS

CREER UNE PROPOSITION DE VALEUR PERCUTANTE
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VOS OFFRES DE PRODUITS ET SERVICES
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